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売上げ拡大　小売・卸売業

支援内容◆紙の需要の低迷という外部
環境に合わせ、販路拡大と大塚紙店ら
しい付加価値のつけ方を検討し、仕入
れの課題を抽出し、売上高の確保と業
務効率アップについての両面の観点か
ら、様々な提案と支援を検討してきた。
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当社は、包装用紙、印刷用紙、二次加工品（手提げ袋やパッケージ）、和紙の賞状

等を扱う卸売業である。表に見える紙だけでなく、商品、製品、野菜、果物を優しく

包む、梱包、配送用の幅広い紙製品を扱う縁の下の力持ちである。

支援成果◆新規バイヤーとの接点がで
き交渉がスタート。和紙職人と組んで、
ショッピングモールの店舗で販売し、
当社として初めてお客様への直接販売
が実現した。
卸販売以外の営業をすることで、商品
の見せ方、接客の重要性を痛感する体
験が実現した。

COコメント◆今までの販路を大切にし
ながらも、全く異なる販路やマッチン
グの機会の提案をし、人のつながりが
広がった。卸売業をメインとしている
が、今年は、新たな拠点の整備も開始
し、新しい分野への新規事業を企てて
いる。
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